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Objeto del estudio 

El estudio, elaborado a partir de información primaria procedente de las empresas líderes, profundiza en la evolución 

reciente y las tendencias del sector, los factores clave de éxito del negocio, las previsiones a corto y medio plazo, las 

oportunidades y amenazas a las que se enfrentará en los próximos años, y el análisis del marketing mix de los operadores 

más destacados. El estudio recoge, asimismo, el posicionamiento y resultados de las 43 principales empresas que operan en 

el sector. 

Principales contenidos (ver índice detallado al dorso) 

 Evolución del número de clínicas y de camas, y su distribución por comunidades autónomas  

 Evolución de la facturación total y por segmentos (convenio con aseguradoras, concierto público, clientela privada 

pura, otros conceptos) 

 Principales indicadores de la actividad de gestión privada de hospitales públicos 

 Dotación de clínicas y camas de las principales empresas 

 Facturación total y por la explotación de clínicas de las principales empresas. Distribución por segmentos 

 Cuotas de mercado de las principales empresas, totales y por segmentos 

 Cuotas de número de camas de las principales empresas, total y por zonas geográficas 

 Resultado antes de impuestos y su participación sobre los ingresos de las principales empresas 

 Oportunidades y amenazas a las que se enfrenta el sector 

 Previsiones de evolución del mercado y de las principales empresas 

Principales magnitudes del sector 

Datos de síntesis, 2017 La facturación mantiene un crecimiento en el entorno del 4% 

 Número de clínicas 303 Las clínicas privadas no benéficas alcanzaron en 2017 un volumen de 

negocio de 6.405 millones de euros, registrando un crecimiento del 3,7%, 
similar al del ejercicio anterior. 
 

La favorable coyuntura económica y el positivo comportamiento de la 
demanda de seguros de salud privados se encuentran entre las principales 
razones que explican el positivo comportamiento de la actividad en el 
sector. 
 

El 63% de la facturación total se derivó del segmento de convenios con 
aseguradoras, mutuas y entidades colaboradoras, que en 2017 registró un 
incremento del 4,4%, superando ya los 4.000 millones de euros. Por su 
parte, los ingresos atribuibles a conciertos públicos se situaron en 1.615 

millones de euros, habiendo experimentado un crecimiento del 2,3%, en 
tanto que los asociados a la demanda privada pura aumentaron un 3,3%. 
 

Se prolonga la tendencia de concentración de la oferta en los principales 
grupos, que continúan adquiriendo e incorporando a sus redes 
asistenciales clínicas independientes. Las cinco primeras empresas 
reunieron en 2017 una cuota de mercado conjunta del 57,5%, que se elevó 
hasta el 69% al considerar a los diez primeros operadores. 

 Número de camas 29.803 

 Mercado (mill. euros) 6.405 

 Convenio aseguradoras 4.030 

 Concierto público 1.615 

 Clientela privada pura 651 

 Otros conceptos 109 

 Crecimiento del mercado (%) +3,7 

 Convenio aseguradoras +4,4 

 Concierto público +2,3 

 Clientela privada pura +3,3 

 Otros conceptos +1,9 
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